
 1 

プレスリリース 

 

2026年 4月 24 日 

株式会社アルペン 

 

 

 

アルペン×GDO、学生のアイデアを地域経済につなぐ 
～「Alpen SNOWLAND 美唄」を舞台に、選抜学生がビジネスプランを立案、社会実装～ 

 
スポーツ用品販売の株式会社アルペン（本社：愛知県名古屋市、代表取締役社長：水野 敦之 以下「ア

ルペン」）は、株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン（本社：東京都品川区、代表取締役社長：石坂 信

也、以下「GDO」）と共同で、2026 年 4 月 27 日から、北海学園大学（北海道札幌市）の学生 4 名が北海道

美唄市の「Alpen SNOWLAND 美唄」を舞台に実際のビジネスプランを立案・実装する「美唄産学共創プログ

ラム」を開始します。 

 

 

 

 

 

本プログラムは、両社の取り組みとして推進してきた地域活性化と次世代人材育成を目的とする実践的

な PBL（課題解決型学習）で、2026 年 2 月に北海学園大学および札幌医科大学の学生計 16 名が参加した

「産学連携パイロットプログラム」をさらに発展させました。 

 

■ 従来の産学連携と異なる、3 つの特徴 

本プログラムが目指すのは、教室の延長線上にある「学びの場」ではなく、企業と学生が対等に挑む「実

践の場」です。 

 

① アイデアは、来冬の Alpen SNOWLAND 美唄で「本物のサービス」になる 

 単なる提案やアイデア会議で終わるプロジェクトとは異なり、本プログラムで生まれた企画は、2027

年 1〜2 月の冬シーズンにアルペンが運営する Alpen SNOWLAND 美唄にて「実際のサービス」として稼

働します。ゴルフ業界の常識等に捉われない学生の自由で柔軟な発想が、地域の観光客や住民に直接

提供される「体験価値」として結実し、地域経済に直接貢献する点が最大の特徴です。 

 

② 「採択＝予算獲得」。学生は役員相手に事業の承認を勝ち取る  

 10 月に東京で行われる最終プレゼンでは、アルペンの事業責任者および GDO の役員が事業化の可否

を直接審査します。承認されたプランには実際の企業予算が投下されるため、学生には顧客視点だけ

でなく、収支計画の精度やビジネスとしての持続可能性が厳しく問われます。通常のインターンシッ

プには存在しない、リアルなビジネスの緊張感と成長の場を提供します。 
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③ 約半年間、両社が「伴走者」として企画の進化を支える 

一度きりの講義やワークショップとは異なり、アルペンと GDO は隔月のワークショップと随時のオ

ンライン・対面ミーティングを通じて継続的に関与します。現場を知る企業担当者との長期的な対話

が、事業プランの質を高めます。 

 

 

 

■プロジェクト始動の背景 — 実証から実装へ 

2016 年から 10 年続く冬季のゴルフ場を活用した取り組みを通じ、今年 2 月のパイロット版では、若者

の柔軟な発想がゴルフ場や地域の課題解決に寄与する可能性が十分に示されました。 

 

第 2 フェーズではこの手応えを確かなものにするため、学生を単なる「学び手」ではなく「ビジネスパ

ートナー」として再定義しています。机上の空論で終わらせず、自ら策定した収支計画で企業の予算を勝

ち取り、リアルな事業を実現させることで、スポーツ産業の未来を担う人材育成と、美唄市の地域経済へ

の直接的な貢献を両立させます。 

 

■「美唄産学共創プログラム」概要 

北海学園大学の選抜チーム（4 名）が、アルペンと GDO のメンタリングを受けながら、約半年間をかけ

て事業案を磨き上げます。 

 

■プロジェクトスケジュール（予定） 

4 月 27 日：選抜チーム結成、キックオフ 

5 月〜9 月：企画ブラッシュアップ（隔月ワークショップ、オンライン／対面ミーティング） 

10 月：東京での役員向け最終プレゼン（役員による事業化の承認・最終決裁） 

11 月〜12 月：実装準備（Web 制作、現地オペレーション構築） 

2027 年 1 月〜2 月：サービス開始・運営、効果測定 

 

■教育的価値 と地域へのインパクト 

本プロジェクトは、学生と地域の双方に新たな価値を提供します。 

 

・学生側：予算を預かり役員を説得するという当事者意識を通じ、座学では得られない実務的なビジネス

スキルと、自分たちのアイデアが社会実装される成功体験を提供します。 

・地域（美唄市）側：若者の視点を取り入れた新たなコンテンツ導入により、冬季の観光客誘致や地域経



 3 

済の活性化、さらに「教育の街」としてのブランド向上に寄与します。 

 

■今後の展望 

アルペンは、GDO と連携しながら、本プロジェクトを通じて冬季のゴルフ場をはじめとする「冬の地域

資源活用」の知見を、産学連携による地域活性化と新規事業開発に結び付けていきます。 

 

 

株式会社アルペンについて 

創業：1972年 7 月 

資本金：151 億円 

業績：売上高 2,686 億円、経常利益 104 億円（2025 年 6月期） 

事業内容：・各種スポーツ用品、ゴルフ用品、アウトドア用品等の商品開発、販売 

・ゴルフ場、スキー場、フィットネスクラブの経営 

 

株式会社ゴルフダイジェスト・オンライン（GDO）について 

本社所在地：東京都品川区東五反田 2-10-2 東五反田スクエア 8 階 

設立：2000年 5 月 1 日 

代表者：代表取締役社長 石坂 信也 

資本金：14 億 5800 万円（2025 年 12 月末現在）  

事業内容：ゴルフに関する総合サービス／新品中古用品販売、「ゴルフガレージ by GDO」の運営、ゴルフ

場予約サービス、広告・メディア広告事業、レッスン事業「ゴルフテック by GDO」および「キッズゴル

フ」の運営、「トップトレーサー・レンジ」の国内練習場への導入 

URL：https://www.golfdigest.co.jp/ 

 

 

 【問い合わせ先】 

株式会社アルペン リゾート事業部（安田）：052-559-1040 

ウェブサイト： https://store.alpen-group.jp/corporate/ 

https://www.golfdigest.co.jp/
https://store.alpen-group.jp/corporate/

